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Balance Exportador de Santander primer
® semestre de 2025 00 e 1

Atrévete a exportar: oportunidades
[ ) dnicasen e

2-1- Paises Nordicos .

2.2. India
2.3. China

2.4. Corea del sur
2.5. Japon

2.6. Paises del CCG
(Consejo de Cooperacitn
para los Estados
Arabes del Golfo) e
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BARRANCABERMEJA

BALANCE
EXPORTADOR DE SANTANDER

Primer semestre 2025

$368.8M $ 275.8M

Exportaciones Totales USD/FOB Exportaciones NME USD/FOB

Sectores Exportadores NME

Quimicos

$10.7M

Sistema Moda

$7.8M

Metalmecanica

$24.6M

Agroalimentos

( §232.6M

+877%

-153 productos.
-84 compafiias.

\_ -84.3% participacion.

+274%

-231 productos.
-74 companiias.
-8.9% participacion.

-214%

-53 productos.
-45 companias.
-3.9% participacion.

159 productos.
-84 compafiias.
-2.8% participacion.

J

Principales Destinos de Exportacion

( NORTEAMERICA

1 ([

ASIA

) ( AFRICAYOCEANIA )

$112.9M
409% - +279%

-Cacao $35.9M
-Café $34.4M
-Frutos $25.6M

$60.8M

22.0% - +3921%

-Cacao $24.0M
- Carnes $18.5M
- Animales $15.7M

$36.8M

134% - +3433.7%
-Animales $27.5M

Carnes $8.2M

-Maquinas $04M

( EUROPA

1 [

SURAMERICA

) ( CENTROAMERICA )

$27.7M
101% - +20.3%

-Café $13.6M
-Carnes $6.6M

-Frutos $3.0M

$21.3M
77% - -20.4%

-Plasticos $3.9M
-Maquinas $34M
-Caucho $1.8M

$16.1M
5.9% - +17.0%

-Maquinas $3.8M

Plasticos $2.7M
-Carnes S2.0M



MAQUINAS Y
APARATOS

VARIACION
+36%

$17.0M

Sector
metalmecanico
en crecimiento.

FRUTOS
COMESTIBLES

VARIACION
+19%

$31.1M

Demanda estable

en Norteamérica
y Europa.

CARNEY
DESPOJOS

VARIACION
+224%

$36.9M

Expansion
significativa en
mercados

internacionales.

ANIMALES
VIVOS

VARIACION
+470%

$43.7M

Crecimiento
explosivo hacia
Africa y Asia.

VARIACION
+34%

$48.6M

Producto
tradicional con
crecimiento
sostenido.

ASPECTOS DESTACADOS DEL PERIODO

« 245 empresas exportadoras participaron en mercados internacionales.

« 100 nuevas empresas se sumaron como exportadoras.

« 83% son microempresas, mostrando la diversificacion del sector.

o 35% tienen menos de 5 afos de constitucion, evidenciando renovacion.

« Crecimiento extraordinario en mercados asiaticos y africanos.

« Consolidacion en el puesto 11 del ranking nacional.

FUENTE: Mesa de internacionalizacion - Cdmara de Comercio de Bucaramanga.
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BARRANCABERMEJA

TOP PRODUCTOS EXPORTADOS

CACAO
Y SUS
PREPARACIONES

VARIACION
+159%

$61.9M

Principal impulsor
del crecimiento
agroalimentario.
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BARRANCABERMEJA

ATREVETE A EXPORTAR:

Oportunidades Unicas en PAISES NORDICOS

EXPORTACIONES COLOMBIANAS NO MINERO ENERGETICAS

USD $134.2 millones a paises nérdicos en 2024

¢POR QUE LOS PAISES NORDICOS SON
LA OPORTUNIDAD?
MERCADOS ESTRATEGICOS:

- 5 paises con alto poder adquisitivo: Suecia, Noruega, Dinamarca, Finlandia e Islandia.
- Estabilidad econémica y enfoque en sostenibilidad e innovacion.
« TCAC 11% entre 2020 y 2024 - Crecimiento sostenido.

VENTAJA COMPETITIVA INMEDIATA

TOP 3 SECTORES DE OPORTUNIDAD:

£ @ ¢

-
SECTOR SOSTENIBLE SECTORAGROALIMENTARIO SECTOR CREATIVO
Alta prioridad regional $134.2M participacion actual Disefio e innovacion
Productos organicos, comercio Cafeé, frutas exdticas, alimentos Artesanias, moda, productos
justo, energias renovables. procesados premium. culturales, servicios creativos.
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BARRANCABERMEJA

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA

Mercado especializado en productos éticos y sostenibles.
Alta demanda de productos frescos y exaticos.

Mercado premium para floricultura colombiana.
Confecciones y textiles con valor agregado.

Productos gourmet y especialidades latinoamericanas.

¢SABIAS QUE?

Se ubico como el 10° destino de exportacion
FINLANDIA . L : :
de productos no minero energéticos colombianos hacia Europa.

SUECIA Se ubico como el 11° destino de exportacion de productos no
minero energéticos colombianos hacia Europa.

Se ubico como el 13° destino de exportacion de productos no
NORUEGA : . ) :
minero energéticos colombianos hacia Europa.

DINAMARCA SQ ubico comfj .eI 19 destnjo de equrtacmn de productos no
minero energéticos colombianos hacia Europa.

Se ubict como el 35° destino de exportacion de productos no
ISLANDIA : e . :
minero energéticos colombianos hacia Europa.

N \¥
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BARRANCABERMEJA

ATREVETE A EXPORTAR:

Oportunidades Unicas en INDIA

EXPORTACIONES COLOMBIANAS CRECEN 75.5% EN 2024

YA EXPORTAMOS USD $270 MILLONES

:POR QUE INDIA ES LA OPORTUNIDAD?
MERCADO CON POTENCIAL

¢ 1455 millones de consumidores con alto poder adquisitivo.
e Economia dinamica - Una de las mas dinamicas del mundo.
« Demografia envidiable - Necesitan MAS importaciones.

VENTAJA COMPETITIVA INMEDIATA

ATREVETE A EXPORTAR AL GIGANTE ASIATICO

TOP 3 SECTORES DE OPORTUNIDAD:

?g
SECTOR MANUFACTURERO SECTOR ENERGETICO SECTOR SERVICIOS
Crecimiento sostenido 18.2% participacion actual Alta demanda profesional
Tecnologia, equipos industriales, Productos del complejo energético, Consultorias, servicios digitales,
maquinaria especializada. combustibles, energias renovables. outsourcing especializado.

N \¥
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BARRANCABERMEJA

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA
Principal complejo con 18.2% participacion.

2. CAFE PREMIUM Mercado insaciable asiatico.

3. PRODUCTOS QUIMICOS Para su industria farmacéutica y tecnoldgica.

4. FRUTAS TROPICALES Preferencias: Exdticamente latinoamericano.

Manufactura avanzada.
L d
ATREVETE AEXPORTAR:

Oportunidades Unicas en CHINA

i[EXPORTACIONES COLOMBIANAS CRECEN 21% EN 2024!
YA EXPORTAMOS USD $270 MILLONES

CONECTA CON EL MERCADO CHINO - GRANDES OPORTUNIDADES

¢POR QUE CHINA ES LA OPORTUNIDAD?

o0 @ (AN
e S amp

1.405 MILLONES +13 HORAS SEGUNDA MANDARIN
ECONOMIA

De habitantes - Mayor Diferencia horaria con Idioma oficial
mercado mundial. Colombia. Mundial por PIB. (1100M hablantes)

TOP 3 SECTORES DE OPORTUNIDAD:

@=®
{s} A &

SECTOR QUIMICOY MATERIAS PRIMAS
65% participacion 20% crecimiento anual Demanda constante
Café especializado, carne boving, Insumos industriales, productos Oro, carbén, niquel para la industria
frutas exoticas. Preferencia creciente | farmacéuticos basicos. Gran demanda tecnologica. Posicion estratégica
por productos organicos. por la expansion manufacturera. en cadenas globales de valor. 6

N \\
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BARRANCABERMEJA

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA

Mercado premium en crecimiento del 45.5%
65% de exportaciones agroindustriales.
Demanda industrial creciente.
Aguacate con 76 empresas registradas.
Superalimento con alta demanda (2024).
Y g\ ATREVETE A EXPORTAR:
.

'z Oportunidades Unicas en COREA DEL SUR

[EXPORTACIONES COLOMBIANAS CRECEN 21% EN 2024!
YA EXPORTAMOS USD $270 MILLONES

¢POR QUE COREA DEL SUR ES LA OPORTUNIDAD?
MERCADO CON POTENCIAL

¢ 52 millones de consumidores con alto poder adquisitivo.

e /0% trabaja en servicios = Mayor capacidad de compra.
« Demografia envejecida = Necesitan MAS importaciones.

VENTAJA COMPETITIVA INMEDIATA

PUERTADE ENTRADAATODAASIA

1 ]
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BARRANCABERMEJA

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA

1. FERRONIQUEL Principal producto de exportacion.
2. CAFE PREMIUM Mercado insaciable asiatico.

3. PRODUCTOS QUIMICOS Para su industria tecnoldgica.

4. FRUTAS TROPICALES No disponibles localmente.

SRS SUASERIASHINBORIRARSSY Manufactura avanzada.

TOP 3 SECTORES DE OPORTUNIDAD:

‘)ﬂ
SECTOR SERVICIOS SECTOR INDUSTRIAL SECTOR AGRICOLA
58.4% PIB - 70% empleo 31.5% PIB - 17.8% empleo 1.7% PIB - Oportunidad
de complemento
Tecnologia, salud, educacion, Electronica, automotriz, Productos que no producen:
comercio electronico. petroquimics, biotecnologia. café, frutas tropicales.
L <
[ ]
¢COMO EMPEZAR HOY?
PASO PASO
Identifique su Contacte a
producto estrella. ProBarrancabermeja.
PASO
Aproveche PASO
el rnoomentum. dgl {Exporte y
+21% de crecimiento. multiplique las ventas!
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BARRANCABERMEJA

ATREVETE A EXPORTAR:

Oportunidades Gnicas en JAPON

i[EXPORTACIONES COLOMBIANAS: USD $293 MILLONES EN 2024!
CRECIMIENTO: +3.3% COMPARADO CON 2023

iSOMOS EL 7MO PROVEEDOR LATINOAMERICANO!

¢POR QUE JAPON ES LA MEGA OPORTUNIDAD?
MERCADO PREMIUM ESTABLECIDO

¢ 125 millones de consumidores con el mas alto poder adquisitivo de Asia.

e Cultura de calidad = Dispuestos a pagar mas por productos superiores.
¢ Envejecimiento poblacional = Mayor dependencia de importaciones.

TOP 3 SECTORES DE OPORTUNIDAD:

S

SECTOR INDUSTRIAL SECTOR AGRICOLA

SECTOR SERVICIOS

71.4% PIB - 73% empleo 26.9% PIB - 24% empleo 1.0% PIB - Maxima oportunidad

Mercado turistico dindmico
y creciente.

fabricacion, robética.

Semiconductores y materiales
de alta tecnologia.

Industrias financieras, - Tecnologias avanzadas de - Empresas productoraas
seguros, sector inmobiliario.

mundiales de productos
pesqueros.

Gran dependencia de
importaciones.

- Productos electronicos,
vehiculos, productos quimicos.

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA

Mercado sofisticado que valora origen y calidad Unica.
Para industria siderurgica y energética japonesa.
Aguacate, banano, frutas exoticas de alta calidad.
Mercado premium para flores colombianas.

AtGn, camarones y mariscos de alta calidad.

N \¥
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BARRANCABERMEJA

ACUERDOS COMERCIALES ACTIVOS

Acuerdo de
Tratado de Libre Acuerdo de Doble Trat%doorg:ré? :jtad Protecci6n de
Comercio (TLC) Tributacion (ADT) Navegacion Inversiones

Aranceles Evita dable Proteccion Seguridad
preferenciales imposicion de inversiones juridica

ATREVETE A EXPORTAR:

Oportunidades Unicas en PAISES DEL CCG
(CONSEJO DE COOPERACION PARA LOS ESTADOS ARABES DEL GOLFO).

jEXPORTACIONES COLOMBIANAS HACIA LOS PAISES DEL GOLFO PERSICO

USD MILLONES [202’] 2024)

2021 2022 2023 2024

e Agroalimentos e Alimentos y No Alimentos e Servicios (Disefio de Vida) e Inversion Mineria
e Tl-plus e Industria 4.0

Agroalimentos fue la cadena con mayor participacion en 2024

N \\¥
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MERCADO ESTRATEGICOCON BARRANCAB%/IQ
ALTO POTENCIAL DE CRECIMIENTO

ESTRATEGIA DE INGRESO AL MERCADO

ADAPTACION DEL PRODUCTO

ETIQUETAS EN INGLES:

Elinglés como idioma de negocios. Aunque el idioma oficial en
los paises del golfo pérsico es el arabe, el inglés se considera el
idioma comercial y de negocios.

CERTIFICACIONES:

e Certificado HALAL.

« Certificado Organizacion Internacional de Normalizacion (ISQ).
o Certificado de producto organico.

iIMPORTANTE!

Valorar las diferencias culturales y ajustar la propuesta de valor al consumidor
local.

VENTAJAS COMPETITIVAS

TOP S PRODUCTOS CON MAYOR DEMANDA

Mercado gourmet en crecimiento exponencial.
Especialmente rosas y alstroemerias.
Aguacate, mango, maracuya certificados.
Textiles y prendas de vestir de calidad.
Medicamentos y suplementos.

N \\¥
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BARRANCABERMEJA

Para mayor informacion sobre las oportunidades de internacionalizacion o aclaraciones
sobre los temas expuestos en esta circular, lo invitamos a contactar nuestra Area de
Internacionalizacion:

RECORDATORIO IMPORTANTE

Nuestros servicios de asesoria para iniciar su plan de internacionalizacion son
, completamente GRATUITOS. Aproveche esta oportunidad sin ningdn costo.

N Y S\ ¥ S T
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R, 3142628955

9, Diagonal S6 #18a-88, Torre Empresarial San Silvestre, Oficina S03. Barrancabermeja, Santander.

@ www.probarrancabermeja.org
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Siguenos en nuestras redes sociales:
'_ * o

= » ‘) ﬁproBarrancabermeJa Xprobarrancabja @proharrancabermeja’lOO mproBarrancabermeja
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